
INTERNATIONAL STARTUP CAMPUS



Start-ups/Gründungsteams bis zu 10 Jahre 

nach der Gründung

Mit entwickelten Produkten, Lösungen und 

ersten Referenzen aus Deutschland/Europa 

Mit klaren Geschäftszielen in Vietnam

Auf der Suche nach Kunden, IT-Dienstleistern 

oder Produktionspartnern/Lieferanten 

(Outsourcing) sowie anderen Geschäfts- oder 

Forschungspartnern in Vietnam



Unterstützung 

mit Follow-

ups

Workshops 

& Coaching

Netzwerk

MentoringMatchmaking

Coworking 

vor Ort

Marktinformation

Accelerate

Vietman



Fast-Track 

Akzelerator mit 

kofinanziertem Flug

Coworking-Space in 

Deutsches Haus in 

Ho-Chi-Minh-Stadt

Finanzielle 

Unterstützung 

für das Hotel 

(bis 400,-€)

Mentoring

Vernetzung mit 

potenziellen 

Geschäftspartnern, 

Teilnahme an 

Messen/Match-

making Events

Info Sessions, 

Workshops und 

Seminare

rund um das Thema 

Geschäftsentwicklung 

in Vietnam

I  Reise: abgeschlossen

II Reise: September 2024



Start-ups/Gründungsteams nicht älter als 10 Jahre nach 

Gründung

Erste klare Ideen bzw. Geschäftsziele in Vietnam

Start-ups auf der Suche nach IT-Partnern/Produktions-
partnern/Zulieferern (Outsourcing)/Kunden 

Für wen kommt das ISC-Angebot in Frage?

Bewerbung erfolgt über das ISC Anmeldeportal inkl. Pitch Deck 

mit folgenden Inhalten:

▪ Präsentation des Firmenprofils

▪ Präsentation des Produktes/der Lösung inkl. USP 

▪ Argumentation warum die Internationalisierung in Vietnam geplant ist

▪ Argumentation welche Unterstützung mein Start-up seitens des ISCs benötigt

▪ Klare Aussage darüber, was im Laufe der Reise erreicht werden soll, sowie 

meine Ziele während der Reise und danach

▪ Das Angebot richtet sich hauptsächlich an Gründer:innen, Inhaber:innen oder 

Geschäftsführer:innen

Bewerbungsportal:
https://isc.bitrix24.site/bewerbung_ISC_Reisen_2024/

BEWERBUNGSFRIST: 30. Juni 2024

https://isc.bitrix24.site/bewerbung_ISC_Reisen_2024/


Präsentation – Online/Offline (ca. 5 Minuten):

Folgende Inhalte sollen berücksichtigt werden:

▪ Präsentation des Firmenprofil

▪ Präsentation des Produktes/der Lösung inkl. USP 

▪ Information, ob die Firma schon international tätig ist 

▪ Argumentation warum die Internationalisierung in den respektiven Markt 

geplant ist

▪ Argumentation welche Unterstützung das Start-up seitens des ISCs benötigt

▪ Klare Aussage, was im Laufe der Reise erreicht werden soll

▪ Klare Aussage, ob Sie schon Kontakte vor Ort haben

Q&A-Session mit der ISC-Jury (10-15 Minuten)

Entscheidung und Rückmeldung an das Start-up 

(innerhalb von max. 7 Tagen nach dem Meeting)



Festlegung von Aufgaben, welche die Start-ups liefern müssen:

▪ Bedarf Spezifikation

▪ Listen mit potenziellen Partnern, die durch das ISC-Team kontaktiert werden 
sollen

▪ Pitch Deck, Projekt- und Produktbeschreibung

▪ usw.

Vorbereitungssessions/Workshops:

▪ Doing Business in Vietnam

▪ Kulturelle Aspekte in Geschäftsbeziehungen

▪ IP-Schutz in Vietnam

▪ Rechtliche Aspekte in Geschäftsbeziehungen in Vietnam

Start-ups sollten dazu bewegt werden schon Termine vorab 
festzulegen, wenn möglich!

Vor der Reise sollen 1-2 Meetings online oder vor Ort in Leipzig stattfinden, um 

organisatorische Fragen zu klären, Agenda vorzustellen und eventuelle 

Herausforderungen zu besprechen.
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Ergebnisse: 

Zusammenarbeit mit Betrimex, Vorbereitung zur ersten 

Nata di Coco Lieferung nach Deutschland.

Rohstoffprüfung in der Produktion. 

Aktuell Verhandlungsphase.

Firma

Bereich:

Ziel: 

Profil: 

Projekt: 

Unterstützung

in Vietnam: 

Bioweg UG

Biotechnologie

International Supply Chain Management

Der Hauptfokus von BIOWEG liegt auf der Entwicklung hochfunktionaler 

und anpassbarer bio-basierter Materialien und Inhaltsstoffe. Diese Produkte 

richten sich an die Kosmetik, Körper- und Haushaltspflege und 

landwirtschaftliche Saatgutbeschichtung

International Startup Campus

Identifizierung von potenziellen Zulieferern sowie Vernetzung mit kleinen, 

lokalen Anbietern von Nata di Coco sowie mit einem Marktführer - Betrimex



Ergebnisse: 

Positives Feedback von Kliniken in Vietnam, Interesse seitens 

der Distributoren, Möglichkeit, Demonstrationen an den 

Universitätskliniken sowie in privaten Kliniken zu organisieren. 

Positives Feedback seitens Sankt Georg Klinikum in Leipzig 

sowie erste offizielle Bestellung von einem Kunden aus 

Vietnam.

Firma

Bereich:

Ziel: 

Profil: 

Projekt: 

Unterstützung

in Vietnam: 

Realists GmbH

Medizintechnologie

Kundenakquise

Anbieter eines lebensechten Simulators für die Schulung in der 

Wirbelsäulenchirurgie, der mit hoher Genauigkeit alle anatomischen 

Strukturen einschließlich Flüssigkeiten nachahmt. Bereits sehr erfolgreich in 

Südamerika

International Startup Campus

Vernetzung mit lokalen Distributoren von medizinischen Geräten sowie mit 

privaten und öffentlichen Kliniken. Beratungssitzungen und direktes 

Feedback von Chirurgen.



Ergebnisse: 

Offizielle Bestellungen von Kaffeebohnen vom nachhaltigen 

Kaffeeanbau aus Vietnam – Future Coffee Farm (eine 

Sammelbestellung).

Finanzielle Unterstützung für die Entwicklung nachhaltiger 

Kaffeeplantagen in Zentralvietnam – gemeinsames Pflanzen 

neuer Kaffeebäume.

Firma

Bereich:

Ziel: 

Profil: 

Projekt: 

Unterstützung

in Vietnam: 

KABO Kaffee GmbH & Coffee Affairs GmbH

Kaffeeröstereien

Importe von nachhaltig angebauten Robusta-Kaffeebohnen

Zwei junge Kaffeeröstereien haben sich zum Ziel gesetzt, Kaffeebohnen aus 

nachhaltigem Anbau in Deutschland anzubieten. Die Röstereien haben 

bisher Kaffeebohnen aus Südamerika angeboten und sind nach Vietnam 

gereist, um ihr Angebot um Robusta aus Vietnam zu erweitern.

International Startup Campus

Vernetzung mit lokalen Landwirten aus Zentralvietnam, die nachhaltig 

Kaffee produzieren. Besichtigung von Kaffeeplantagen, gemeinsames 

Testen von Kaffeebohnen. Vernetzung mit Kaffee-Distributoren.



Ergebnisse: 

Geschlossene Kooperation mit FPT Software – einem großen IT-

Outsourcing-Anbieter in Vietnam. 

Vertrag mit einem Zulieferer geschlossen.

Derzeit eine Zusammenarbeit an einem gemeinsamen

IT-Projekt.

Firma:

Bereich:

Ziel: 

Profil: 

Projekt: 

Unterstützung

in Vietnam: 

VECCTOR GmbH

IT

Suche nach IT-Outsourcing Partner

Technologieanbieter für die Digitalisierung und Automatisierung von 

Prozessen im Bereich Industrie 4.0, IoT, Schnittstellen, 

Sicherheitsanwendungen und Telematik

International Startup Campus

Vernetzung mit potenziellen Kunden im Bereich Logistik sowie mit Partnern 

im Bereich IT-Outsourcing



Ergebnisse: 

Neue Partnerschaften mit Sprachschulen und Berufsschulen in 

Vietnam entwickelt.

Zusammenarbeit mit LVB Leipzig – Import von Fahrern und 

Mechanikern aus Vietnam.

Zusammenarbeit teilweise durch Gespräche mit 

vietnamesischen Partnern vor Ort während der ISC-Reise 

realisiert.

Firma:

Bereich:

Ziel: 

Profil: 

Projekt: 

Unterstützung

in Vietnam: 

4Win Recruiting GbR

Fachkräftegewinnung aus Vietnam

Partnersuche

4Win verbindet vietnamesische Fachkräfte und Auszubildende mit 

deutschen Unternehmen, begleitet die rekrutierten Talente während ihrer 

Eingewöhnungsphase in Deutschland und berät Unternehmen in der 

Zusammenarbeit mit neuen ausländischen Mitarbeitern

International Startup Campus

Vernetzung mit lokalen Sprachschulen sowie mit Berufsschulen in Ho-Chi-

Minh-Stadt



Nguyen Thanh Hien

ISC Büro HCMC, Vietnam

T: +84-917385728

M: hien.nguyen_thanh@uni-leipzig.de

Universität Leipzig

SEPT Kompetenzzentrum

4OG, Deutsches Haus

33 Le Duan Str., Dist. 1, HCMC, Vietnam

internationalstartupcampus.com

International Startup Campus



Wojtek Muras

Koordinator Vietnam

T: +49 341 97 33760

M: wojciech.muras@uni-leipzig.de

Universität Leipzig

SEPT Kompetenzzentrum

Ritterstr. 9-13, 04109 Leipzig

internationalstartupcampus.com

International Startup Campus

DV-HUB Website


